
新发地“大王”精心备年货 畅谈致富经

       “云南菜大王” 姜春青

让大家在“家门口”
尝到云南特色菜

 

这是首届新发地年货节，我特意准备了十几种云

南特色产品，其中最推荐大家尝尝鲜的就是来自西

双版纳的玉米，因为那边的气候、温度、空气、土壤、

水源等都很适合玉米的生长，像这种拇指小玉米虽

然只有拇指般大小，但是芯细、肉厚、籽粒饱满，兼

顾糯玉米的糯香和甜玉米的清甜，是非常受欢迎的

品种。

我来到新发地发展20年了，选择这里是看中新

发地的品牌和平台，最初想来北京闯一闯，一扎根儿

就是20年。新发地发展前景非常好，丰台区的营商

环境和区位优势也是吸引众多商户前来的重点。我

现在在这里有五六个档口，创立了自己的品牌“沃艾

侬”，比如罗马生菜、山珍菌类、宝塔花等北方市场

比较难见到的蔬菜我们可以提供，可以说从种苗到

培育种植基地再转换加工成预包装食品，满足市场

和百姓的需求。

作为“云南菜大王”，希望通过这次的年货节进

一步打通市场，希望更多的云南菜进京实现常态化，

让大家在“家门口”的新发地市场可以尝到来自祖

国南北的各式蔬菜。更希望通过年货节回归烟火气，

2023年跟新发地市场一道努力，市场越来越好，大卖

特卖！

       “茄子大王” 李军

我的“第一桶金”就是在
新发地赚出来的

 

为了参加首届新发地年货节，我很早之前就开

始做准备，今天总共带了5个品种的茄子过来参展销

售，这5个品种是我们根据以往经验，精心挑选的最

受北京地区百姓欢迎的茄子。

有广东广西地区比较爱吃的广茄，辽宁、安徽、

河南地区比较爱吃的青茄，福建地区爱吃的线茄，北

京、河南、陕西地区比较爱吃的圆茄，还有饭店使用

较多的黑长茄。因为北京外来人口比较多，也有很多

人在这个春节不能回到家乡，我就希望能尽可能多地

满足各个地方群众的口味。

新发地市场不仅仅是北京保供的“菜篮子”，更

是北方农副产品的集散地，作为“茄子大王”，我在

全国7个省市都有销售业务和渠道。

我是从农村出来的，“第一桶金”就是在新发地

赚的，这也是我扎根新发地15年不离不弃的原因，

我对这里有着极其深厚的感情。新发地市场这些年

的变化真不小，从周边的环境卫生越来越整洁，交

通拥堵逐渐减少，食品安全监管体系也越发完善，

保障了北京市民和外地商户的健康与安全，我们

的美好生活越来越有奔头了，这次的年货节我信

心满满！

       “菌类大王” 郭洋

穿上军装 保卫国家 
脱下军装 保障市民

 

我的产品“0添+0污染”，不使用农药，不使用化

肥，是营养丰富的绿色食品，菌类大王郭洋滔滔不绝

地在给记者介绍。

作为菌类产业的“明白人”，我和我的团队一直

在产业发展的路上前进着。我曾经是一名退伍军人，

退伍不褪色，我选择继续接手父亲的菌菇生意，到新

发地市场后，父亲就逐渐退居二线，但是生意路上并

不是一帆风顺的。但说起我的第一桶金，和平日在生

意中能吃苦、讲诚信是分不开的，记得当时是在2005

年的春节前夕，河北保定一家连锁超市来到了新发地

我的档口，考察对比后走进了我家的菌类档铺，当即

定下了2万元的产品，当时的这一单对于做小生意的

我来说是一笔“不小的数目”，也是因为这一次良好

的开局，给我的菌类生意打开了局面。随着新发地市

场的飞速发展，业务越做越大，现在客户群体不仅有

北京市内八里桥、岳各庄、顺鑫石门、锦绣大地等批

发市场的商户，也给市内一些大型超市配货，供应一

部分机关单位团体。各类蘑菇每天的交易量在十几

吨，逢年过节量就会更大。

非常荣幸此次被新发地年货节邀请，非常感谢

新发地市场这个平台使我成长壮大。希望此次年货节

越办越精彩，给我们更大的平台，让我们为老百姓提

供保障服务。

       “调料大王” 姜红

我与我的小料一起走向国际舞台

我进入这个行业差不多20年，曾经只是哈尔滨

的一名小学教师，最初也是调料的门外汉做到现在

对各种调料耳熟能详，和我一直不懈的努力追求是离

不开的。

说起最初的起家，深感不易，为了找到品质优良

的香料，我走遍了全国各大香料产地和香料市场，专

注于寻找原色、无加工的香料。这么多年一直在坚持

经营本色调料，杜绝熏制香料，想通过自己的坚持给

大家传递健康生活的理念。为此专门成立了自己的

包装分拣工厂，从原产地先进行筛选，货品到工厂后

品控人员进行专业检测，检测合格后的产品由工人

手工挑选、分装，品控再进行复检，最终才能推向市

场。我想让更多的香料经销商加入到经营本色香料

的队伍中，让香料行业的大环境好起来。

我很感谢新发地这个平台，因为是新发地的平

台让来自澳大利亚以及新西兰的华人同胞认识了

我，让我的调料走向国际的舞台，更加感谢这次新发

地首届年货节的邀约，希望此次年货节越办越好，未

来可期。

       “大葱大王” 毛勇习

新发地是我的第二个家
我要让北京的家人们吃好

这次年货节我不仅带来了非常受欢迎的山东章

丘大葱、上海大葱，还有山东莱州的姜、河南的蒜以

及我们基地种植的苹果、沃柑等88种农副产品，提前

半个月我就开始备货，货源非常充足，可以说是有备

而来的。

新发地就是我的第二个家，品质要好、价格更要

实惠，我要让北京的市民们在这里吃到真正物美价

廉、有安全保障的新鲜蔬果，我把这里当家，要让家

人们吃得好、吃得放心、吃得实惠、吃得健康！

20年前我身无分文出来地从河南商水县出来，

和身患重疾的老公携手来到新发地，一步一个脚印

在这里打拼，从“剥葱工”干到了现在的“大葱大

王”，从贫穷到奔了小康，现在福建、上海、山东、东

北、河南等都有我的种植基地，实现了种植、加工、

运输、市场销售一条龙服务。可以说新发地记录了

我奋斗的青春。

这个春节很特殊，北京的烟火气回来了，新发地

的热闹景象也回来了。四通八达的交通铺就一条从

新发地出发的幸福路，大家要对新发地的农产品有

信心，这次的年货节我会穿上最红火的大衣，就在这

个展位上一直等着大家！

       “西红柿大王” 赵士刚

从最初的做强到现在的做精
我一直在路上

在新发地说起西红柿一定会想起赵士刚，我是

新发地的“老人”，从2001年来新发地做西红柿已有

20多个年头。

最初作为一名新发地市场给西红柿卸车的装卸

工，我在工作间隙作了思考，大众对西红柿的“情有

独钟”让我萌发了自己做西红柿的想法，有了想法就

有行动，开始了创业之路。

创业之路最初是艰辛的，但是通过动脑转变

思路，把我曾经在装卸工时的“潜在客户”变成了

现在的实际客户，曾经在工作中合作愉快，现在在

交易时已是老朋友。随着生意做大，我就开始琢磨

要用品质与创新取胜，决定从追求品质上下功夫，

大家都想找到儿时西红柿的味道，怀念那时的西红

柿，那么我就帮大家完成梦想，这就是我的使命。

于是在追求品质的路上遇到了现在的西红柿升级产

品“草莓西红柿”，我最初遇到“草莓西红柿”还是

在国内一家售卖日本水果店里，售价昂贵，我就想

到要做一款普通老百姓也可以消费得起的西红柿，

让大家都可以品尝到美味，找到“儿时的味道”。考

虑到消费者的需求，通过多方考察实验，选择在海

拔1400米的云南大理建立了160亩的草莓西红柿基

地，每天日照温度在10小时以上，才可以种出这种

高品质的“草莓西红柿”。就这样我的“草莓西红

柿”亮相在了新发地首届年货节上，受到大家广泛

喜爱，纷纷抢购一空。

感谢新发地成就了我，感谢新发地首届年货节

邀请了我，更加感谢丰台区政府给了我们这么好的平

台来展现自己，祝福新发地首届年货节越办越红火，

年年办年年红。

       “蜜瓜大王” 张宗志

“小蜜瓜”的致富经
还要说给更多的人听

我是两天前刚刚到北京的，特意从兰考赶回来

参加新发地年货节。这次年货节我们带来了两种蜜瓜

和豫兰红红薯供市民选择，现在客流量越来越大了，

我对未来的市场和销量很是看好。

从2017年我们发现兰考的土质非常适合种蜜

瓜，于是扎根兰考建起蜜瓜种植示范园，开启了育苗

新品种市政推广、技术辅导、回收产销一条龙的蜜瓜

扶贫产业。我们提供种苗、技术、销售渠道，农民在

基地干活，按天计酬，还不担心蜜瓜销量。跟着我们

种蜜瓜的当地农民越来越多，现在兰考的蜜瓜种植

规模达到3万多亩，兰考蜜瓜也成为全国农产品地理

标志产品。可谓是：企业做两端，农民干中间，普惠金

融汇全链。

记得2000年刚到新发地的时候我还是骑着自行

车来进货、售卖的，现在已经换成了高级小轿车。随

着市场不断发展，电商平台不断更新迭代，我们从之

前的产地拉货新发地售卖的形式，变成了现在直接

在产地建基地直销，后续还计划在兰考和海南增设

种植基地。

新发地作为首都的“菜篮子”“米袋子”给我们

提供了非常广阔的平台，辐射面大、销售渠道多，这些

年丰台交通、环境日新月异地变化，我看在眼里、喜在

心里，希望2023年是个红红火火的新开始。

07 2023 年 1 月 16 日    星期一
责任编辑：窦立敏 邢艳霞  美编：三番  校对：陈雪

“茄子大王”
李军

“菌类大王”
郭洋

“蜜瓜大王”
张宗志

“西红柿大王”
赵士刚

“大葱大王”
毛勇习

“调料大王”
姜红

“云南菜大王”
姜春青

编者按：有这样一群人，被称为“大王”。他们在北京市民的“菜篮子”新发地脱颖而出，他们长年奋战在保供一线，用勤劳、智慧和坚韧创造传奇，成为各个经营品种的“大王”们，成为

“菜篮子”发展的脊梁和旗帜。所谓“大王”，确切来说就是经营大户，并且多是单品经营大户，深耕一个单品，承担从产地到销售地的物流功能。单品采购规模是他们的主要价值，“大王”和

新发地一起，进行基地建设，把各地的名优农产品都带到北京市场。首届新发地年货节他们又带来了哪些单品大王，让我们一起来听听他们的致富故事！ 

■ 记者 林瑶 张馨予/文 原梓峰/摄


